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INTRO

Anton Dapont ar en karriarvaxlare inom jordbruket. Han grundade sin gard 2009 och fokuserade pa att
bevara det gamla och skapa det nya. Han vill bryta ny mark inom jordbruket och féra det ekologiska
jordbruket i forgrunden igen. Bakom detta ligger ett helhetskoncept for jordbruk-natur-djur-manniska-
kultur, dar kunder och partners ingar. Garden lyckas skapa framgangsrika regionala natverk. Forutom
gardsforvaltarens entreprendriella forhallningssatt och vilja ar hornstenen i gardens framgang dess
samarbetsinriktade arbetssatt. Hausberghof ar en 350 ar gammal, listad rottal fyrsidig gard. Garden sjalv
gar formodligen tillbaka till romartiden och férvarvades av Anton Dapont 2004. Under de foéljande aren
renoverade han forst bostadshuset, sedan forraden och ladan med gamla, naturliga byggmaterial. Dapont
erbjuder nu bland annat djurleasing for att marknadsféra sina grisar, far, ndtkreatur och gass.

1. JORDBRUKARENS PERSONUPPGIFTER

P Namn: Anton Dapont.

P Fodelsear: 1960.

P Kon: Manlig.

P Utbildning: Verktygsmakare, kvallsskola for
maskinteknik, sedan tekniker och industriell forman,
sedan féorman och ytterligare utbildning i QM, senare chef

for industridivisionen.

P Ockupation: Heltidsbonde.

2. UPPGIFTER OM JORDBRUKSFORETAG

P Gardsplats: Hausberghof (Hausberghof), Haag 10, 84385 Egglham (ddd 84385).
» Jordbruksareal i ha: 20ha, varav 17,5 ha leasat.

[ Gérdbeskrivning: Som karriarvaxlare inom jordbruket tog entreprendren Anton Dapont en ny
titt pa jordbruket. Han funderade pa hur han skulle kunna forsorja sig pa bara nagra hektar mark.
Han funderade pa att kontrastera inriktningen mot “stérre och mer” med en inriktning mot direkt
marknadstilltrade och vardeskapande. Han siktade pa hogkvalitativ nischproduktion for att behalla det
mesta av mervardet av sina produkter inom foretaget. Idag erbjuder han féljande pa Hausberghof:



¢ Djurleasing (n6étkreatur, svin, far, gass) inklusive rad till kunder fran uppfoédning till gédning och
slakt.

¢ Samarbetet med slaktaren gar sd langt som att komma déverens om och valja en individuell
styckningsplan for kottet.

e Jordbruksturism med gardssemestrar

e Brodstation med egna produkter som flask samt regional ekologisk 6l, ekologiskt vin

e Forsaljning av lufttorkat bacon

* Samarbete med andra ekologiska gardar i regionen i ett djurleasingnatverk.

De enskilda delarna av verksamheten arbetar tillsammmans for att bilda ett cirkulart odlingssystem.

Fornarvarande halls20-25 notkreatur, 45far, 34 grisar och 20 gass. Tillsammans med den samarbetsvilliga
partnern halls cirka 80 grisar inom ramen for djurleasing. Konst och kultur ar ocksa en viktig och
integrerad del av garden, forutom det operativa jordbruket. Slow Food-rorelsen samt regionala initiativ
som Genussgemeinschaft Stadter & Bauern ar en viktig bakgrund. Daponts 6nskan med Hausberghof
ar att bevara gamla kulturtillgdngar och samtidigt skapa nagot nytt. Han vill uppratthalla ekologiska
jordbruksprinciper, permakultur, resistenta djurraser, vara i harmoni med naturen, djur och manniskor,
och dven anvanda och anvanda djurleasing for detta andamal.

3. FINANSIERING OCH TILLGANG TILL FINANSIERING

Pa grund av befintliga reserver fran sitt tidigare yrke kunde bonden bygga upp och utéka garden deltid
och steg for steg. Han och hans partner lever nu helt pa inkomster fran jordbruket. For att géra detta
mojligt var han tvungen att skapa en l6bnsam gard fran grunden. Han restaurerade byggnaderna och
byggde pa sina befintliga reserver.

Natur, mark och djur star i centrum for bondens intresse. Han ar nara Slow Food-rorelsen och erbjuder
hogkvalitativa moéjligheter att uppleva matgladjen. | detta syfte banade han vag for ett erbjudande
till konsumenterna att engagera sig i produktionen sa tidigt som moajligt: djurleasing. Termen ar nu
valetablerad, aven om den ar nagot vilseledande. Djurleasing ar i sjalva verket kontraktsfettning.
Konsumenten kdper en gris, ett far, en kalv eller en ung gas, betalar for varden av djuret som ar i Daponts
vard fran och med da. Dapont ar mycket forsiktig med den fortsatta utvecklingen av verksamheten. Han
vill inte vaxa for snabbt eller paskynda processer. Langsam och organisk tillvaxt passar honom och hans
kunder, och ar ocksa en viktig nyckel for kommunikation och framgang. Manniskor och potentiella kunder
letar efter sddana oar av retratt fran den moderna hektiska varlden. Kunderna kommer nara jordbruket
pa garden genom sina produkter och processer och uppskattar produkterna. Entreprendrens arbete ar
hogt varderat och hans kunder ar mestadels langsiktiga kunder. Detta ar resultatet av produkternas hoga
kvalitet och férhallandet till bonden, hans arbete och hans verksamhet. Inom djurleasingerbjudandet vill
bonden vaxa uteslutande genom kvalitet och exklusivitet (speciella raser, speciell djurhallning). Detta har
uppnatt féljande:

e Manatlig stabil och fast inkomst

* Kundlojalitet

*  Uppskattning

« Overstatlig uppmarksamhet och imitatérer, som Dapont uttryckligen och aktivt stéder.

Entreprenéren ar mycket ndjd med vad som har uppnatts.



“Téank pa oberoende fran marknaden och handeln, och om du har
maoéjligheter i natverket eller i samarbete att frikoppla I6nsamt fran
varldsmarknaden och hitta marknadstilltrade tillsammans som ar
lukrativa!”

“Tank pa att arbeta med andra innan du investerar dig sjalv utan granser!”

“Arbeta med samhaillet och dess 6nskningar! Tank pa Slow Food-rérelsen
och tankarna i den!”

“Tank pa kvaliteten pa dina produkter! Och vad exakt du kan géra med
denna speciella ras och speciella produktkvalitet!”

4. UTBILDNINGSBEHOV OCH SLUTSATS

P Utbildningsupplevelser och luckor: Som karriarvaxlare inom jordbruket var han inte
“forprogrammerad” nar det galler att starta garden. Han var 6ppen med hur han skulle planera och vad
han kunde férvanta sig av sin gard.

Genom sitt tidigare yrke hade han mycket goda kunskaper och expertis inom handel. Han visste
ratt tillvdgagangssatt. Han vet att kontorsarbete ar en viktig del i att driva en framgangsrik
jordbruksverksamhet.

Anton Dapont ar mycket valutbildad - off-farm. Dessutom byggde hans larande pa larande genom att
godra och framfor allt pa att observera djur och natur pa garden.

Bonden ar mycket stark inom kundkommunikation och han har en god relation till media. Sa det var latt
for honom att skapa intresse for sina innovativa idéer, inte bara pa regional niva. Han erbjuder 6ppenhet
och insyn i alla sina operativa processer.

Bonden ser foljande framgangsfaktorer for sitt koncept:

e Hobga standarder och ambitioner

* Nyfikenhet och kreativitet

e Talamod och uthallighet

*  Malorientering

e Kommunikation och transparens (mellan partners och kunder)

For att anvanda ett innovativt finansieringsmedel rader han andra jordbrukare att utbyta idéer direkt
med befintliga jordbruk eller med beprdvade och erfarna experter.

Det argrundldaggande atten framgangsrik jordbrukare idag har mycket goda kunskaper och fardigheter
bade jordbruks- och kommersiellt.

Ju narmare bonden ar kunden med sin produkt eller sitt finansieringsmedel, desto viktigare ar det att
uppratthalla utmarkta relationer baserade pd kommmunikation, dppenhet och transparens.



P Slutliga overvaganden: Anton Dapont hade en tydlig bild av den stora utmaningen att gradvis
bygga upp ett foretag pa en nischmarknad. Ocksa av vad det innebar att producera hog kvalitet, att
kommunicera det och att involvera kunder saval som affarspartners. Idag ar verksamheten ocksa
ekonomiskt hallbar och mojlig pa lang sikt.

Det 6vergripande malet och framgangsfaktorn ar att bygga fértroende hos kunderna och féra dem
narmare ekologiskt jordbruk. Detta kan uppnas med en dppen kultur och kommunikation (analog och
digital). Entreprendren vill starka forstaelsen for human djurhalining och ekologiskt jordbruk och dess
mervarde.

Inom marknadsféringen ar det viktigt att vara nara kunden och att inforliva kundens énskemal. Detta
galler de leasade djurens livslangd samt slakt och slakt pa kundens begaran.

Samarbetet med slaktaren ger ett stort mervarde har och ar lika lampligt for differentiering pa
marknaden som speciella raser och speciell djurhallning.

Inom ramen for agriturism och gastronomi pa garden kan ekologiskt jordbruk upplevas i forsta hand,
eller sa kan du helt enkelt njuta av en semester pa landsbygden.

Precis som han gér med sina kunder uppratthaller Mr. Dapont ett mycket dppet tillvdgagangssatt och
stérsta maojliga 6ppenhet i sitt samarbete med jordbrukare, slaktare och regionala producenter.

Forutom de redan befintliga samarbetena med andra ekologiska gardar i regionen for grisuppfédning
byggde Dapont upp ett storre natverk inom omradet djurleasing.

Han har en tydlig bild av den stora utmaningen det ar att bygga ett foretag pa en nischmarknad. Ocksa
av vad det innebar att producera hog kvalitet, att kommunicera det och att involvera kunder saval som
affarspartners.
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